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* LA FIRMA

“El crecimiento
es una realidad 
en un prometedor
bienio 2014-2015”
Joseba Madariaga
director de Estudios 
de Laboral Kutxa.  P 8

* CUADERNO

El sector agro-
alimentario
encara sus retos
competitivos 
para el siglo XXI

SealPath, compañía especiali-
zada en desarrollo de software de
seguridad documental, acaba de
publicar la versión 2.0 de su solu-
ción de seguridad y encara el se-
gundo semestre del año apostan-
do por la gran cuenta y por
consolidar el mercado interna-
cional. Sus soluciones permiten
proteger documentos de Office,
PDF, imágenes, texto, etc. po-

niendo un ‘caparazón’ sobre los
mismos, que les acompaña allí
donde se abran, y van más allá de
las soluciones de cifrado tradicio-
nales. El acuerdo con el mayoris-
ta Ingecom, especializado en so-
luciones de seguridad, le facilitó
apostar por el canal de distribu-
ción, las cuentas grandes y por
intentar cubrir instalaciones más
tradicionales.  [P 21

> SEGURIDAD DIGITAL

SealPath consolida su
apuesta por la gran cuenta

La adquisición por parte de
IASA, fabricante de las marcas
Ternua y Astore, de la compañía
navarra Lorpen, dedicada al dise-
ño, fabricación y comercialización
de calcetines técnicos de monta-
ña, va a permitir incrementar las
ventas internacionales de Ternua,
así como reforzar las de Lorpen en
Asia. La operación ha dado lugar
al nacimiento del Grupo IASA-

Lorpeland que engloba una factu-
ración conjunta de 27 millones de
euros, una plantilla de 175 perso-
nas, presencia en más de 50 paí-
ses y una experiencia acumulada
de más de 25 años. Actualmente,
las ventas internacionales del gru-
po suponen el 25% del total y el
objetivo es superar el 35% para el
año 2016 y alcanzar el 50% a me-
dio plazo.  [P 4

>TEXTIL

Ternua y Lorpen refuerzan
su presencia internacional

/manufacturing Ikor invertirá
en sus tres plantas [P 5
/desarrollo sostenible Euskadi
recuperó 9.716 toneladas de
aceite industrial usado [P 13
/azpiegiturak La flota
mercante se recupera [P 17

PRIMER GRUPO DISTRIBUIDOR 
DE MAQUINA HERRAMIENTA DEL PAIS

• Ingeniería de Aplicaciones y Formación
• Automatización de Procesos Productivos
• Automoción
• Aeronáutica - Espacial
• Molde y Matriz
• Bio - Medicina
• Eólico
• Mecanizado General
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* ESTRATEGIA TOPAGUNEA
Irua Válvulas

La firma vizcaína Irua Válvulas espera crecer en este año el 28,5%, principalmente con sus
ventas en los mercados exteriores y dedicándose a las grandes construcciones con produc-

tos especiales. Con más de 25 años de experiencia en la fabricación de válvulas de alta calidad pa-
ra sistemas de agua, diseña y produce válvulas de aireación (ventosas), así como de control, reten-
ción y mariposa para diferentes fluidos. Dispone de un equipo de I+D+i de tres personas, con el que
consigue una gran flexibilidad y ajustar el producto a las necesidades de cada cliente.  [P 2-3

>

JORGE SENDAGORTA, presidente de Sener

“Acertamos al salir 
al exterior hace años”

> ENTREVISTA [P 26-27  


