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La innovación
permite a
Domusa facturar
33 millones

El fabricante de calderas Domusa

alcanzó en 2010 una cifra de nego-

cio récord: 33 millones de euros, lo

que supone un crecimiento del

18% respecto a 2009. En cuanto a

2011, prevé alcanzar un incremento

en su facturación del 10%. Además,

alcanzó una cuota de mercado del

34% en el ámbito español, lo que

sitúa a la firma como empresa líder

en su sector. Estos buenos resulta-

dos tienen su base en la innovación

y nuevos productos, como las cal-

deras solares híbridas. Página 6

Oiarso-Bexen
ampliará su
mercado con
nuevos países

Oiarso-Bexen, fabricante gui-

puzcoano de material quirúrgico y

hospitalario de un solo uso, pre-

tende ampliar tanto su ámbito geo-

gráfico como de facturación con la

entrada en nuevos países como

Alemania, Reino Unido, Benelux y

Escandinavia en lo que respecta a

Europa, así como en Venezuela,

Brasil y Argentina en relación al

continente sudamericano. Asimis-

mo, ha invertido en el pasado año

en una segunda sala blanca en su

planta china. Página 5

Lanbide confía a Sage la gestión
fiscal, contable y financiera

El Servicio Vasco de Empleo, Lanbide, ha confiado en el líder mundial

de soluciones de gestión empresarial, Sage, para todo lo relativo a la ges-

tión de fiscal y contable (a través de la solución SageX3) y la gestión fi-

nanciera (SageXRT). La consolidación de la nueva delegación de Sage en

la capital vizcaína ha marcado 2010. Página 19

2011, el año de la
inauguración de la
URF para Petronor
A finales de este año Petronor tiene
previsto inaugurar la que es, hasta el
momento, la mayor inversión indus-
trial de Euskadi: la Unidad de Reduc-
ción de Fuelóleo. Tras haber desem-
bolsado 836 millones de euros, la
refinería vizcaína conseguirá reducir
la producción de destilados pesados,
cada vez menos demandados, y au-
mentar los productos de mayor valor
añadido y demanda. El proyecto de la
URF se considera clave para asegurar
la viabilidad y competitividad de Pe-
tronor, que se coloca ahora en la van-
guardia tecnológica. Página 11

OPINIÓN
“La nueva regulación del
delito ambiental se incar-
dina en la peligrosa línea
de criminalización de las
conductas”, Ricardo Sanz,
socio director de Sanz y
Saiz Abogados Página 2

INDUSTRIA
Ferrocal conforma una
red comercial para el
mercado europeo Página 4

INDUSTRIA
Tecnalia
Research & Innovation
prevé unos ingresos de 200
millones en 2015 Página 7

AGRO ALIMENTARIA
Comienza la temporada
de la sidra, con una
producción de diez millo-
nes de litros Página 14

INFRAESTRUCTURAS
El Consorcio de Aguas Bil-
bao Bizkaia invertirá 30
millones en saneamiento y
abastecimiento Página 15

SERVICIOS
La oficina de Bilbao
de Ernst & Young es la
tercera del Estado por volu-
men de negocio Página 25

La planta de Tafalla del grupo Fagor Ederlan va a

invertir a lo largo del presente ejercicio 2011 un total

de 32 millones de euros en una nueva línea de mol-

deo, que entrará en funcionamiento a finales de año.

La cooperativa navarra, que se dedica a la fundición

de hierro gris para fabricar bloques y culatas de mo-

tor para automóviles y vehículos industriales, va a

conseguir con esta tercera línea de moldeo incremen-

tar su capacidad de producción, pasando de las

80.000 toneladas anuales a las 130.000 Tm, y ampliar

su gama de productos. Asimismo, Fagor Ederlan Ta-

falla, que prevé crecer este año un 17%, se ha dotado

recientemente de una línea de pintura robotizada en

la que ha invertido dos millones de euros. Página 3

Fagor Ederlan Tafalla invierte
32 millones en maquinaria

• La tercera línea de moldeo le permitirá incrementar la capacidad productiva
hasta las 130.000 Tm • Cuenta también con una instalación de pintura robotizada

Son de momento 19 empresas

vascas con personalidad jurídica

distinta, dedicadas a actividades di-

versas en sectores diversos, de ta-

maños diferentes y sin embargo,

identificadas todas ellas  por un

mismo estilo de gestión y de rela-

ción basado en las personas, orien-

tado al cliente y focalizado en la efi-

ciencia, que se han agrupado en la

asociación Ner Group para compar-

tir conocimientos, generar sinergias

y afrontar juntas nuevos retos. Su

presidente, Jabi Salcedo asegura

que en este nuevo estilo “rige una

transparencia total”, donde “la in-

formación se comparte de forma

constante”. Esta asociación ya ha

dado resultados concretos y así la

gestión conjunta de compras no

productivas ha reportado ahorros

de un millón de euros, sobre un

presupuesto de nueve. Página 31

Jabi Salcedo, presidente de Ner Group

“Ner, un estilo basado en las
personas y la transparencia”


